
MONITORAMENTO
PÓS-VENDA

Crie conteúdos educativos, como
artigos, vídeos e webinars, para
posicionar sua empresa como

referência.

EDUCAÇÃO AO
CLIENTE

Use softwares de CRM e gestão de
projetos para organizar leads e

acompanhar resultados.

AUTOMAÇÃO DE
PROCESSOS

www.elofotovoltaico.com

Ofereça consultoria personalizada e
eduque seus clientes sobre os
benefícios da energia solar.

ATENDIMENTO
PERSONALIZADO

Ofereça suporte contínuo e monitore
o desempenho dos sistemas

instalados para gerar confiança.

Invista em redes sociais e
anúncios pagos para atrair

clientes qualificados.

MARKETING
DIGITAL 

NETWORKING

Participe de eventos do setor e
busque parcerias estratégicas para

expandir sua rede de contatos.

TECNOLOGIA
E INOVAÇÃO 

Adote ferramentas de automação e
sistemas avançados de

monitoramento para melhorar a
eficiência.

P A R A  I M P U L S I O N A R  S E U
N E G Ó C I O  S O L A R

7  P I L A R E S

DICA EXTRA: 
Um site otimizado é a porta de
entrada para novos clientes.

DICA EXTRA:
 Um bom atendimento gera

recomendações e fideliza clientes.

DICA EXTRA:
 Fique à frente da concorrência com

soluções inovadoras.

DICA EXTRA: 
Colaborações podem abrir portas

para novas oportunidades.

DICA EXTRA: 
Clientes bem informados tomam

decisões mais rápidas.

DICA EXTRA:
Automatize tarefas repetitivas para
focar no crescimento do negócio.

DICA EXTRA:
Um bom pós-venda transforma
clientes em promotores da sua

marca.

Se p rec i sa r  de  a juda  pa ra  c r i a r  um s i te ,  p lane ja r  campanhas  de  marke t i ng  ou
desenvo lve r  es t ra tég ias  d ig i t a i s ,  con te  com a  pa rce r ia  da   Zepe l im S i tes .

A l cance  seus  ob je t i vos  e  c resça  no  mercado  so la r .

https://zepelimsites.com/

